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Handelsrecht Viele Landwirte
achten beim Getreideverkauf
nur auf den Preis, aber nicht
auf die Vertragsbedingungen.
Das kann zu Nachteilen
fiihren. Rechtsanwalt Josef
Deuringer gibt im Interview

mps, worauf Landwirte ach-
ten sollten.

In Lieferkontrakten mit Landhéndlern
oder Miihlen ist meist auf die Einheitsbe-
dingungen des Getreidehandels verwie-
sen. Was bedeuten diese fiir Landwirte?
Deuringer: Die Einheitsbedingungen sind
seit nunmehr tber 90 Jahren stindig
weiterentwickelte standardisierte Ver-
tragsbedingungen im Getreidehandel. Sie
haben einerseits den Vorteil, dass sie sehr
viele Dinge zwischen den Geschaftspart-
nern ausfiihrlich und klar regeln. Sie er-
setzen die ansonsten im Einzelfall not-
wendigen individuellen Absprachen iiber

nicht vertragsgemafl, kann der Kiufer
wahlweise eine Minderwertvergiitung
(Abschlag vom Kaufpreis) oder die Riick-
nahme der Ware verlangen. Neben dem
Recht auf Riickgabe kann der Kaufer fer-
ner eine einmalige Ersatzlieferung von
kontraktgemidfler Ware verlangen.

Der Verkdufer muss die Ersatzlieferung
innerhalb einer Frist von zwei Wochen ab
Riicknahme der Ware durchfiihren. Er-
folgt innerhalb dieser Frist keine Ersatz-
lieferung, hat der Kaufer das Recht, vom
Vertrag zuriickzutreten oder eine Preis-
feststellung vornehmen zu lassen. Vom
Verkdufer kann er dann die sich ergeben-
de Preisdifferenz und die Kosten der Preis-
feststellung verlangen (§ 37 der Einheits-
bedingungen).

Was passiert, wenn man sich iber die

Qualitdt nicht einigen kann?
Deuringer: Ist streitig, ob eine abfallende
Beschaffenheit oder Qualitat vorliegt,
konnen die Vertragspartner auf Antrag
ein Schiedsgericht durchfithren. Auch
hierfiir gilt wieder eine Reihe von Be-
sonderheiten. Die Einheitsbedingungen
regeln im Ubrigen auch, wie die Probe-

Bei Probeentnahmen kann es zu unter-
schiedlichen Ergebnissen kommen.

Sollten die Vertragspartner die Qualitd-

ten genau definieren, um spdtere Strei-

tigkeiten zu vermeiden?
Deuringer: Natiirlich ist es am Besten,
wenn die Vertragspartner die Qualitaten,
aber eben auch die Art und Weise der
Qualitatsermittlung in ihrem Vertrag ge-
nau festlegen. Es ist ja bekannt, dass je
nach Probeentnahme und Analyseverfah-
ren sehr unterschiedliche Ergebnisse er-
zielt werden kénnen. Zum Beispiel kann
das Hektolitergewicht bei feuchter und

die ndheren Vertragsmodalititen. Die
Einheitsbedingungen sind allerdings mit
48 Seiten sehr umfangreich. Wer damit
nicht standig umgeht, fiir den sind sie
‘l\ nicht immer leicht verstandlich.
“&nn Landwirte die Einheitsbedingun-
gen in einem Lieferkontrakt vereinbaren,
missen sie diese natirlich auch einhal-
ten. Das gelingt allerdings nur, wenn
man sie im Detail kennt und damit um-
gehen kann. Da Letzteres bei vielen Land-
wirten nicht immer gewdhrleistet ist, soll-
ten sie eher darauf verzichten.

nahme, die Analyse und dergleichen zu
erfolgen hat, um Qualitaitsmangel festzu-
stellen. So gibt es genaue Probenahmebe-
stimmungen fiir Getreide- und Futtermit-
tel sowie fiir Olsaaten.

trockner Ware ganz unterschiedlich aus-
fallen. Genauso wichtig wie die Defini-
tion der Qualititen ist auch die Bestim-
mung, was gelten soll, wenn die Qualita-
ten nicht eingehalten werden.

Welche Fristen hat der Kdufer nach den
Einheitsbedingungen einzuhalten, wenn
er trotzdem will, dass der Landwirt Ware
liefert.
Deuringer: Der Kiufer hat dem Verkaufer
spatestens innerhalb von 15 Geschaftsta-
gen nach Beanstandung wegen abfallen-
der Qualitdt zu erkldaren, welches Recht er
in Anspruch nehmen will, insbesondere
ob er Ersatzlieferung verlangt. Nach die-
sem Zeitraum lduft die Frist ab, fur das
Einreichen des Antrags auf Durchfithrung
eines Schiedsgerichts. Ebenso muss de:
Kaufer sich spatestens innerhalb von fiin
Geschiftstagen nach Zugang des endgul
tigen Analyseattests erklaren, was er nut
vorhat.

Welche Pflichten haben Kaufer und Ver-
kaufer nach den Einheitsbedingungen,
falls der Kaufer die Ware wegen Quali-
tatsmangeln nicht annimmt?
Deuringer: Der Kaufer hat dem Verkdufer
eine Beanstandung der Ware wegen ab-
weichender  Beschaffenheit und/oder
Qualitdt spatestens am 2. Geschiftstag
nach beendeter Entladung fernschriftlich
anzuzeigen. Bei Abweichungen von be-
sonders vereinbarten Qualititsmerkma-
len, die nur durch eine Analyse festge-
stellt werden konnen, ist eine Beanstan-
dung nicht erforderlich (§ 36 der Ein-
heitsbedingungen). Ist die gelieferte Ware

Darf der Kaufer einfach einen Deckung
kauf vornehmen, ohne den Verkauf
vorher zu informieren?
Deuringer: Nein. Der Verkdufer hat d.
Recht, fir die zuriickzunehmende War
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inmalig eine Ersatzlieferung vorzuneh-
,enen- Die Inanspruchnahme dieses

echts hat er dem Kaufer innerhalb von 3
Geschaftstagen nach Ablauf der Frist zur
ginreichung des Antrags auf Durchfiih-
rung eines Schiedsgerichts, wegen abfal-
jender Qualitdt bzw. spitestens innerhalb
yon 5 Geschiftstagen nach Zugang des
endgiltigen Analyseattests zu erklaren.
Erkldrt der Verkdufer aber, er werde nicht
weiter liefern, kann der Kiufer sofort ei-
nen Deckungskauf vorlegen.

Welche weiteren Nachteile haben die
Einheitsbedingungen fiir Landwirte?
Deuringer: Die Dinge haben eben zwei
Seiten. Die Einheitsbedingungen geben
sicherlich sehr detailliert Auskunft, wie
mit einzelnen Problemen umzugehen ist
und welche Rechte der einzelne hat.
llerdings sind die Fristen und Modalita-
en mitunter fiir einen Landwirt schwie-

rig einzuhalten.
Dies gilt auch fiir das nach den Einheits-
bedingungen vorgesehene Schiedsge-
richt. Dieses ist fiir alle Streitigkeiten un-
ter Ausschluss des ordentlichen Rechts-
wegs zustandig. Das Schiedsgericht ist an
der jeweiligen Getreide- und Produkten-
borse eingerichtet. Diese Schiedsgerichte
haben den Vorteil, dass sie mit Praktikern
besetzt sind, denen die Besonderheiten
und die wirtschaftlichen Zusammenhan-
ge bekannt sind.
Die Schiedsgerichte sind aber meist teurer
als die staatlichen Gerichte. Letztere erhe-
ben zwar auch Gerichtskosten, sie werden
aber iiberwiegend durch Steuergelder fi-
nanziert. Beim Schiedsgericht erhalten
die Schiedsrichter dagegen festgelegte
Vergitungssdtze. Auch muss man immer
wieder die Erfahrung machen, dass die
&iort tatigen Schiedsrichter vorwiegend
aus dem Bereich des Handels stammen
und kaum praktizierende Landwirte bei
den Schiedsgerichten tdtig sind.

Das heiflt wohl, der Landwirt féllt dann
eher hinten runter. Ldsst sich das Pro-

blem Lieferpflicht und Qualitatsmangel

vertraglich nicht besser losen?
Deuringer: Dies ist letztlich eine Frage der
Marktverhéltnisse. Man muss sich immer
bewusst sein, dass der Preis fiir die gelie-
ferte Ware nur ein Teil der Wirtschaftlich-
keitsbetrachtung sein kann. So sind nicht
nur Zu- und Abschlige beispielsweise
Trocknungs- und Analysekosten, Staub-
abgang und dergleichen mit einzukalku-
lieren, sondern auch das Lieferrisiko.
Enthalt der Vertrag keine zwingende Lie-
ferverpflichtung zum Beispiel bei Miss-
ernten etc., muss der Handler, wenn er
die Ware schon vor der Ernte weiter ver-
aufert, anders kalkulieren, weil in diesem
Falle ja er das Risiko steigender Preise
tragt. Fiir den Landwirt ist es natirlich
optimal, wenn er nur ein Lieferrecht und
keine Lieferpflicht hat. Solche Vertrags-
klauseln wird er in der Praxis nur dann
durchsetzen kénnen, wenn die Ware sehr
begehrt ist.
Ahnliches gilt fiir Qualitaitsmangel. Hier
sind jedenfalls Regelungen zu empfehlen,
wonach der Kiufer die Ware bei Quali-
taitsmangeln nicht ganzlich ablehnen
kann, sondern nach einer bestimmten
Staffelung Preisabschlige vornehmen
darf, z. B. beim Eiweifigehalt von Brau-
gerste. Es ldsst sich also vom Grundsatz
her alles in die eine oder andere Richtung
besser 10sen, es ist nur die Frage, ob der je-
weils andere Vertragspartner dies auch
akzeptiert.

Welche weiteren Punkte sind zu regeln,

wenn Landwirte auf die Einheitsbedin-

gungen in Lieferkontrakten verzichten?
Deuringer: Es lohnt sich schon, einmal
die Einheitsbedingungen anzusehen, da
diese ja gewissermaflen eine iiber Jahr-
zehnte entstandene Erfahrung wiederge-
ben. Man kann sich an den Regelungen
der Einheitsbedingungen entlang Dbe-
wegen und sich dabei Gedanken machen,
ob und wie man das Problem regeln will.
Wer sich nicht die Mihe macht, kann
auch fiir einzelne Produkte auf Muster-

Eigentumsvorbehalt nicht selbst formulieren

Der Eigentumsvorbehalt ist wichtig, damit
Landwirte iiberhaupt Chancen haben, bei
einer moglichen Insolvenz des Abnehmers
noch einmal Geld fir ihre gelieferte Ware
zu erhalten, Wird die Ware verarbeitet,
kann man auch einen verlangerten Eigen-
tumsvorbehalt vereinbaren. Dann hat man
Zugriff aut die verarbeitete Ware. Aller-
dings sollten Landwirte nicht versuchen,
selbst eigene Vertragstexte fur den Eigen-
tumsvorbehalt zu formulieren. ,,DasAgeht
in der Regel schief”, weil Jurist Deuringer.

Bei einer Insolvenz des Abnehmers prifen
Insolvenzverwalter mit als erstes solche
Klauseln in Vertragstexten. ,Oft finden sie
dann Liicken, um den Eigentumsvorbehalt
auszuhebeln”, weill Deuringer aus Erfah-
rung.

Daher soliten Landwirte sich immer
Rechtsrat einholen, wenn man eigene Ver-
trage (bernimmt. Ansonsten konne man
auch auf die entsprechenden Formulierun-
gen in den Einheitsbedingungen des Deut-
schen Getreidehandels zuriickgreifen.

vertrage, zum Beispiel des Bauernver-
bands zuriickgreifen. In der Praxis ist es
allerdings so, dass der Landhandel die Be-
dingungen vorgibt. Diskutiert wurde je-
denfalls in der Vergangenheit allenfalls
der Preis, nicht aber die sonstigen Ver-
tragsabsprachen. Individuell ausgehan-
delte Vertrdge waren sehr selten.

Weichen Eigentumsvorbehalt sollte der

Lieferant vereinbaren?
Deuringer: Jeder Landwirt sollte auf je-
den Fall einen so genannten verlangerten
Eigentumsvorbehalt vereinbaren. Hierzu
haben die Verbinde Mustertexte vorbe-
reitet und stellen diese den Landwirten
auch zur Verfligung. Leider verwenden
Landwirte diese in der Praxis aber kaum.
Erst wenn ein Vermarkter insolvent wird,
erinnert man sich an die Moglichkeit,
sich durch entsprechende Vereinbarun-
gen abzusichern. Dann ist es aber zu spit.

, ’ Ich empfehle Landwirten
grundsdtzlich immer den
verlangerten Eigentumsvorbe-

halt zu vereinbaren. , ,

Ldsst sich das Risiko durch die insolvenz
des Abnehmers auch dadurch beschrén-
ken, dass man kurze Zahlungsziele zum
Beispiel von sieben Tagen vereinbart?
Deuringer: Auch kurze Zahlungsziele
sind kein richtiger Schutz vor dem Insol-
venzrisiko. Natiirlich ist ein mdglichst
kurzes Zahlungsziel besser als ein sehr
langes. Am besten ist aber eine Zahlung
per Vorauskasse oder bei Lieferung durch
bankbestatigten Scheck. Bei groeren lau-
fenden Geschaftsbeziehungen kann man
auch dariiber nachdenken, sich vom Kau-
fer ein Bankburgschaft geben zu lassen.
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